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DAL NOSTRO INVIATO
JENNER MELETTI

CASTELFRANCO VENETO
Nessuno, nel luglio scorso, si era
accorto che qui, sulla statale 53,
era scoppiata una guerra. «Ab-
biamo aperto le nostre pompe
low cost — racconta Roberto Si-
mili, direttore dell'Iperla Grande
I—perfareunfavoreaiclientiche
magari facevano trenta chilome-
tri per fare la spesa da noi. Conlo
sconto sulla benzina, in pratica
rimborsavamo il viaggio. E inve-
ceesuccessoun “disastro”. Code
dalmattinoallanotteenoichefa-
cevamoivigiliinstrada per evita-
re il blocco della stataler.
Weekend del Primo Maggio, tre-
dici milioni sulle strade, annun-
ciano alla radio. 1 distributore
dell'Iper & il meno caro d'ltalia e
ingiornicomequestivendepiudi
ottantamila litri. Dieci pompe

self service e decine di macchine |

infiladietroognipompa. Chinon
vuole aspettare, dovra arrivare
dopo mezzanotte.

La guerra della benzina conta
giale prime vittime. Il distributo-
re Agip all'ingresso di Castelfran-
coechiuso,comequellodellaTo-
tal a mezzo chilometro dall'Iper.
Negli altri distributori I'arrivo di
qualche auto & un evento. «Il Ve-

A Castelfranco
Venetoinun
distributore

low cost

“senza

marchio”, laverde
costa 1,270 allitzo

neto — dicono Moreno Parin e
Stefano Finotto, benzinai e diri-
genti del Gisc, Gestori impianti
stradali carburanti — & un'ante-
primadicio chesuccederapresto
in tuttoil Paese. Le pompe “bian-
che”, quelle che non hanno un
marchio, sono il 10% del totale
ma vendono gia il 30% dei carbu-
ranti. Noi benzinai, a causa della
crisi economica e dei prezzi alti,
guadagniamo il 70% in meno ri-
spetto adieciannifa. E'solo!'ini-
zio di una crisi che portera alla
chiusura di migliaia di impianti.
Gli automobilisti se ne accorge-
ranno quando, per fare il pieno,
dovranno fare trenta chilometri,
come gia succede in Francia».

Le Sette sorelle, per un po’, so-
norimasteaguardare. Maidistri-
butorilow cost sono riuscitiada-
re un primo colpo al loro potere.
«A Castelfranco e dintorni—rac-
contano i dirigenti del Gisc — la
Esso ha calato i prezzi di 7 cente-
simi, lalpdi3,laErgdi6. Lecom-
pagnie fanno gli scontise nel rag-
gio di trenta chilometri ci sono
pompe bianche. Ma sono le stes-
seche poivendonolabenzinaeil
gasolioailowcostaprezzichenoi
nemmeno ci sogniamo. Come
gestori abbiamo i distributori in
comodato gratuito masiamo ob-
bligati a comprare il carburante
dalla compagnia proprietaria.

Magia della concorrenza

tutti in fila dal benzinaio
meno carod’Italia
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IL SUCCESSO
Automobilisti in fila al
distributore low cost di
Castelfranco Veneto,
alla vigilia del weekend
del Primo Maggio

[

popolo contento. «Su 50 euro —

Acquisto in esclusiva e il margine opolo ¢ _ 1
diceSabinaS.—nerisparmio, se-

concesso e di 4 centesimi lordi.

Due se ne vanno per le spese del- condo i giorni, fra i 6 e gli 8. Tro-
I'impianto, eglialtriduesonotas- Uuro uroe uro vare uno sconto, oggi, € un'im-
sati.pl.e pon%pc bianche, dalle 0,561e \ 0,596 e 0,606 e presararache da soddisfazione.
stesse compagnie, ottengono in- MEDIANELLA UE i MEDIAINITALIA IN DANIMARCA lltabelloneannunciaiprezzi: eu-
vecescontidi15—20centesimi». Eil prezzoindustriale | Prezzo industriale Il prezzo industriale  ro 1,270 la verde, 1,125 il gasolio.

Iribellichenonvoglionopiula dellabenzina nel nostro Paese piu afto d'Europa Secondo il sito Prezzibenzina. it
benzina con il marchio sono un w nei self service Agip ed Esso la
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L'eccellenza in ogni singolo pneumatico.

In ogni cosa che facciamo puntiamo ad offrire la massima sicurezza ed una
qualita superiore. Potrete sempre contare su prodotti innovativi, rispettosi
dell’'ambiente e con performance ottimali anche nelle condizioni piu
impegnative. Ma sopratutto, in ogni singolo pneumatico, troverete tutta
la nostra esperienza e il nostro impegno.

La passione per I'eccellenza nella tecnologia, nella qualita e nel
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servizio e al centro del nostro impegno, ovunque voi siate nel mondo.

Bridgestone vuole ispirarvi e viaggiare con voi

Per trovare il rivenditore Bridgestone pil vicino, visitate

www.bridgestone.eu Bridgestone Corporation

benzina costa 1,38, all'Api 1,39 e
all'lp 1,41. C'¢ il camionista che
carica 312 litri di gasolio, c’¢I'an-
ziano con la Panda che infila nel-
la macchinetta solo 10 euro.
«Tanto abito qui vicino». «Si ve-
dono arrivare — dice il direttore
dell'Iper — anche Ferrari e Por-
sche. Nei primi giorni, vedendo i
prezzi bassi— a luglio labenzina
costava meno di 1 euro — c'era
chinonsifidava e metteva appe-
na 5 euro. Adesso la media & di
trenta euro e tutti sono bravissi-
miad usare il self service. I benzi-
naiquiattormohanno fattomani-
festazioni, sono venutianche qui
nell'impianto ma non c'e stato
nessun problema. Per protesta,
lavavano i vetri ai nostri clienti.
Ce I'avevano con le compagnie
che vendevano a noi a prezz
troppo bassi. Ma io devo convin-
cere gli automobilisti a venire al-
le nostre pompe e cosl ogni lu-
nedi mando unaragazzaneipae-
si qui intorno, per un raggio di
trenta chilometri, a rilevare i
prezzi degli altri. E abbasso i
miei».

Il benzinaio — imprenditore
diventera un ricordo. La Vianello
SasdiMestre, ad esempio, hatra-
sformato 15 distributori (prima
marchio Total e Agip) in pompe
bianche con il nome Vega e i ge-

Anche i rivenditori
delle grandi

stori sono stati messi a busta pa-
ga. «Nonsono dipendenti—dice
Elisabetta Vianello — ma colla-
boratori & imprenditori. Hanno
liberta di impresa per il lavaggio,
ilbar, iricambi... Perlaparte car-
buranti le scelte sono invece de-
cise soltanto da noi». «Ho fatto i
conticonunamicocheeraunge-
store Vianello —dice Stefano Fi-
notto — e abbiamo scoperto che
come “prestatore d'opera”
avrebbe guadagnato 1.250 euro
al mese, contro i 1.400 di un suo
dipendente. Ha cambiato me-
stiere. Le pompe bianche non ci
spaventano, ma vogliamo com-
batteread armi pari. ] contrattidi
acquisto in esclusiva sono forche
caudine. La nostra proposta
chiara: basta con il comodato e
paghiamo I'affitto degli impianti
alle compagnie. Ma la benzina
poilacompriamo dove vogliamo
noi. Possiamo organizzarci e
comprarelanavecisternadiben-
zinaraffinata. Non crediamo che
la Grande distribuzione metta le
pompe solo per rimborsare i
clienti. L'Ochan ad esempio ha
preso in affitto 370 impianti della
Tamoil. In Francia il 70% della
benzinaein mano allagrandedi-
stribuzione. Il risultato? Appena
conquistatoilmercato, hannoal-
zato i prezzi».
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